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COMMENT NEGOCIER VOS ACCORDS DE COLLABORATION, DE RECHERCHE 
ET D’INDUSTRIALISATION

Formation co-animée par Didier VALETTE, Maître de Conférences à la Faculté de Droit de Clermont-Ferrand, Chargé de mission (Affaires Juridiques) à l’Université d’Auvergne et Dominique ANDRIEUX, Avocat associé, Directeur du Département Droit Économique - 

Cabinet d’Avocats FIDAL
Vendredi 17 septembre 2010 de 9h à 17h à CLERMONT-FERRAND



Programme :


Matin :


INTRODUCTION





LE CONTEXTE ECONOMIQUE ET GENERAL DES CONTRATS COLLABORATIFS par D. ANDRIEUX.





I. CONTEXTE ET ENVIRONNEMENT DES CONTRATS COLLABORATIFS


Les démarches et programmes induisant l’intervention des laboratoires publics par D. VALETTE





II. TYPOLOGIE DES DIFFERENTS CONTRATS


Distinguer contrats de recherche et de prestations 


Les principales caractéristiques


Autres contrats induisant des enjeux de propriété intellectuelle


par D. ANDRIEUX





III. LES DIFFERENTES PHASES DE NEGOCIATION


Depuis le contrat de confidentialité jusqu’au contrat proprement dit par D. VALETTE





Après-midi :


IV. LES CLAUSES ET MECANISMES ESSENTIELS


Partage des taches


Confidentialité


Responsabilité


Propriétés des resultats


Résolution des litiges


par D. ANDRIEUX





V. LA QUESTION DU PARTAGE DE RESULTATS ET DE L’EXPLOITATION


Contrat de copropriété : Nature et contenu


Notion de mandataire


Les principes d’exploitation et la gestion des exclusivités


par D. VALETTE





VI. LES PRINCIPES ECONOMIQUES ET JURIDIQUES DE LA VALORISATION FINANCIERE DES ACTIFS DE PROPRIETE INDUSTRIELLE


Notion de valorisation


Notion d’évaluation des valeurs d’actifs


Méthode de diagnostic 


Anticipation financière


par D. ANDRIEUX


VII. CONCLUSION ET QUESTIONS PRATIQUES
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Tarif : 


	


510 € HT par participant (repas offert pris en commun)





Durée :


Une journée de 7 heures de formation de 9h à 12h30 et de 13h30 à 17h00.





Méthode pédagogique :





 Formation associant aspects théoriques et implications pratiques (échanges, exemples concrets).


 Vidéo projection avec supports Power point


Remise d’un dossier technique spécialement conçu par FIDAL FORMATION.








Public concerné :	


Directeur Général


Directeur Financier


Juriste


Comptable


Gestionnaire de structure en charge d’innovation


Chercheurs et chefs de projets





Objectifs du stage : 


Identifier le contexte des contrats collaboratifs


Connaître les phases de négociation


Appréhender les contrats de copropriété et leurs enjeux


Savoir valoriser les actifs de propriété industrielle











Date et lieu :


( 	Vendredi 17 septembre 2010 de 9h00 à 17h00 (pause déjeuner d’une heure)


Dans les locaux de FIDAL FORMATION


3 et 5 Rue Évariste Galois


63064 Clermont-Ferrand








fidalformation.fr
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